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L
a disponibilité et la mobilité géographique 
(Côte d’Azur, Paris, Courchevel, Genève, 
Luxembourg) est capitale car elle me 
permet de répondre au besoin de couver-

ture en assurance sur l’ensemble des investisse-
ments et du patrimoine de mes clients » affirme 
Franck Mechin, très attaché à un mode de rela-
tion personnalisée avec sa clientèle, souvent 
internationale. 
« Mon portable est toujours ouvert, mes clients 
connaissent la flexibilité de mon agenda, cela 
fait partie de ma gestion du temps ; ils sont en 
demande d’une expertise et d’une proximité qui 
facilite leur séjour et les rassure ».

Sous l’impulsion de son dirigeant, l’équipe du 
Cabinet GECAR CANNES est animée d’une 
éthique caractérisée par la discrétion, la réac-
tivité et un souci permanent de préservation du 
patrimoine des clients. 
Les méthodes de travail adoptées, le bilinguisme, 

la dématérialisation des fichiers, la gestion proac-
tive des appels entrants et mails, sont autant de 
détails pratiques qui fluidifient les échanges et 
garantissent une attention soutenue pour le 
client.
« Pour répondre aux exigences élevées de notre 
clientèle et apporter des solutions appropriées 
voire « sur mesure » nous avons depuis plus-
ieurs années sélectionné des compagnies recon-
nues pour leur excellente qualité de gestion, 
leur rapidité et leur efficacité. Ces compagnies 
nous suivent et nous assurent un très grande 

amplitude de souscription malgré la spécificité 
et la technicité des dossiers ». 

L’équipe est structurée par des pôles d’activités 
distincts ; L’automobile, L’habitation, Les objets 
d’arts, La santé, Le maritime, La construction, 
Les sinistres, La comptabilité, dans lesquels 
chaque membre rempli son rôle et reste 
l’interlocuteur privilégié du client concerné.
Au fil du temps, nous avons su nous rendre 
indispensable auprès de nombreux profession-
nels (avocats, fiduciaire, family office, banque 

privée, sociétés d’investissement pour leur per-
mettre de répondre efficacement à leur devoirs 
de conseils vis-à-vis de leurs propre clients, ils 
connaissent la fiabilité et le professionnalisme 
de GECAR CANNES ainsi que l’expérience des 
risques problématiques liées à cette même cli-
entèle (risques spéciaux, couverture médicale 
internationale, couverture équipage, RC décen-
nales pour entreprises étrangères, etc.).

Depuis 1991, le marché très spécifique 
et international de la côte d’azur  
a favorisé l’orientation du cabinet 
GECAR CANNES vers l’assurance  
et la gestion des risques pour  
des biens hauts de gamme et sortant 
du standard. 

Votre Patrimoine 
mérite la meilleure 
expertise

GECAR CANNES ASSURANCE
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Mon portable est 
toujours ouvert, mes 
clients connaissent  
la flexibilité  
de mon agenda.
Frank Mechin

www.flag.lu


