Franck Mechin

Le luxe de la Cote

«Mon portable est toujours ouvert, mes clients
connaissent la flexibilité de mon agenda,

cela fait partie de ma gestion du temps.

Notre clientele, souvent internationale,

est en demande d’une expertise et d'une
proximite qui facilite son séjour et la rassure »,
explique Franck Mechin, dont le cabinet est
spécialisé dans I'assurance et la gestion

des risques pour des biens de haut de gamme
et sortant du standard (villas, bateaux, voitures

de luxe...). Un domaine qui ne connait pas la crise.

« Depuis une dizaine d’années je travaille
a l'année. Avant, c’était tres saisonnier,
les gens venaient ici pour I'été. A présent,

ils s’installent pour plus longtemps, souvent

six mois. » Seule zone d’'ombre au tableau:

il y a peu de compagnies positionnées

sur ce créneau. Néeanmoins, celles qui le sont
semblent pleinement le satisfaire. « Pour répondre
aux exigences eleveées de notre clientele

et apporter des solutions appropriées,

voire sur mesure, nous avons sélectionné des
compagnies reconnues pour leur excellente
qualité de gestion, leur rapidité et leur efficacité.
Elles nous suivent depuis plusieurs années

et nous assurent une trés grande amplitude

de souscription, malgré la spécificité

et la technicité des dossiers. > M C.D.



